
Ondernemen in Duitsland
Iemand die ons alles kan vertellen over ondernemen in München is Roel Westra, community manager voor de 
NL Business Hub Munich. Hij komt oorspronkelijk uit Deventer en is, met een omzwerving via Italië, sinds juli in 
Beieren woonachtig. We vroegen hem wat de NL Business Hub Munich de Nederlandse ondernemer kan bieden.

Roel: “Voor Nederlandse ondernemers verzorgt de NL Business Hub 
Munich een ‘soft landing’ in München. Zij worden er zowel online als 
offline in contact gebracht met lokale dienstverleners en met andere 
ondernemers die reeds actief zijn in München.” 

Hoe help je Nederlandse ondernemers? 
“Ik heb veel contact met publieke en private organisaties in München 
en creëer daar een lokaal netwerk waar je als ondernemer van kunt 
profiteren. De NL Business Hub Munich is hierin de verbindende factor. 
Deze kan ondernemers en organisaties aan elkaar linken. Op die 
manier worden kansen gecreëerd. 

De hub beschikt over een digitaal platform waar mensen elkaar 
kunnen ontmoeten, kunnen sparren en tips uit kunnen wisselen. 
Bovendien vind je er lokale dienstverleners en concrete zakenkansen. 
Ik heb een coördinerende, neutrale rol. Mijn doel is samenwerken te 
faciliteren, kansen te zien en mensen aan elkaar te verbinden.”

Waar liggen de kansen voor de Nederlandse 
ondernemers in München?
“Beieren is op economisch vlak het sterkste bondsland van Duitsland. 
Het is een welvarende regio met veel innovatie en waarop veel tractie 
zit. Er is een grote startup scene, welke op de innovatiekracht duidt. 
Met name op gebied van Energie, High Tech, digitalisering, mobiliteit, 
de gezondheidszorg en de machine-industrie zijn er veel kansen. De 
NL Business Hub Munich toont concrete kansen op haar website en 
biedt met haar digitale community een platform voor vraag en aanbod”. 

Wat zijn culturele uitdagingen voor Nederlandse 
ondernemers in Duitsland?
 “Duitsers zijn formeler dan Nederlanders, vooral wat formaliteiten en 
papierwerk betreft. Het is belangrijk om zaken in Duitsland van tevoren 
goed te regelen. Wij Nederlanders willen nog wel eens met iets starten 
met het idee dat we wel zien waar het schip strandt. Die onzekerheid 
vindt de gemiddelde Duitser onprettig. Verder zijn Duitse collega’s en 
zakenpartners gevoeliger voor hiërarchie. Dat betekent dat niet elke 
medewerker zich senang voelt om uit zichzelf processen te optimaliseren, 
maar dit specifiek van hem of haar gevraagd moet worden.” 

Meer nog dan in Nederland is het relatie-
management belangrijk in Duitsland. Men denkt 
vaak aan de langere termijn. Waar Nederlanders 
als handelsvolkje nog wel eens willen shoppen bij 
de buren, werkt men in Duitsland veelal aan een 
langjarige samenwerking. Als je eenmaal binnen 
bent, is dat in je voordeel. Als nieuwe toetreder op 
de markt betekent het echter dat je een lange adem 
nodig hebt. 

Ook ondernemen in Duitsland?
MKB Deventer werkt nauw samen met 
NLinBusiness om de Nederlandse ondernemer 
in Deventer zo goed mogelijk te helpen bij zijn 
exportreis. We organiseren gezamenlijk webinars, 
wisselen informatie uit en versterken elkaar waar 
mogelijk om ondernemers in Deventer zo goed 
mogelijk te ondersteunen bij het internationaal 
zakendoen. De NL Business Hub Munich kan je 
hier in Zuid-Duitsland mee helpen door je een 
zachte landing te geven en je direct in contact 
te brengen met de juiste ondernemers en/of 
organisaties in München. 

www.nlinbusiness.com  

In gesprek met Roel Westra, community manager van de NL Business Hub Munich 


