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Fact sheet Colombia
Wist je dat…
Colombia 30x 
zo groot is als 

Nederland

Wist je dat…
Colombia de beste 
universiteiten van 
Latijns-Amerika 

heeft

Bogota
Hoofdstad

Spaans
Officiële taal

Colombiaanse Peso
Munteenheid 

-7 uur
Tijdsverschil met 
Nederland

51,4 miljoen
Inwonersaantal (2021)

1.141.749 km²
Oppervlakte

€3,53
Big Mac Index (2018)

67
Ease of doing business

3,26%
Economische groei

Handelsverdrag 
gedeeltelijk in 
werking

420 mln
Uitvoerwaarde (2019)

715 mln
Invoerwaarde (2019)



Waarom Colombia? 
Colombia heeft een economie die op het buitenland is georiënteerd

Colombia is Latijns-Amerikaans recordhouder in vrijhandelsakkoorden. Het land bestaat uit meerdere free 
trade zones die buitenlandse bedrijven vele fiscale voordelen bieden.

Nederland en Colombia doen graag zaken met elkaar

Nederland en Colombia hebben een uitstekende handelsrelatie. Nederland is de vijfde grootste bestemming 
van de Colombiaanse export, terwijl Colombia - na Brazilië en Mexico - de meeste Nederlandse investeringen 
ontvangt van heel Latijns-Amerika. 

Specifieke kansen en mogelijkheden in de sectoren Agri & Food, Infrastructuur en R&D

Colombia biedt veel kansen in de agrarische sector. Volgens de Voedsel en Landbouworganisatie van de 
Verenigde Naties (FAO) zal Colombia vanwege zijn ligging en de beschikbaarheid van land, uitgroeien tot een 
van de vijf voedselvoorraadkamers van de wereld. 

Ook timmert het land hard aan de weg voor de modernisering van de (lucht)havens en spoorwegprojecten, de 
aanleg van een metronetwerk in de grote steden en extra investeringen in de wegeninfrastructuur. Hier is een 
budget van 31 miljard voor uitgetrokken door het Colombiaanse planbureau (DNP) 

Een andere sector met groot potentieel is Research, Development en Innovation (R&D). Dit komt door de 
beschikbaarheid van natuurlijke bronnen en de mogelijkheden voor het produceren van cosmetica, 
geneesmiddelen, medische apparaten en kleurstoffen.

Wist je dat…
meer dan de helft 

van de Colombiaanse 
bevolking onder de 

30 jaar oud is?



Cultuurverschillen om rekening mee 
te houden.

“Niet te amicaal zijn in de eerste stappen die je zet met 
de klanten. En dan zie je ook vaak dat je binnen korte 
tijd, het al wat amicaler wordt”

“In Latijns Amerika vindt men het wel gebruikelijk 
om zo nu en dan wat later te komen dan 
afgesproken. Maar voor zakelijke afspraken is het 
belangrijk dat je op tijd komt.”

“In Colombia houdt het netwerken nooit op, dus 
ook zakelijk is een sportgroep erg interessant”  
Linda Breukers

Peter Snoeijenbos
Sales Manager Marel Andina

Persoonlijke relatie is erg 
belangrijk! 

Colombianen zijn 
voorkomend, behulpzaam 

en vriendelijk.

Ja (of toezegging) kan ook 
nee betekenen.

Nederlanders zijn assertief 
en doelgericht.

Liefst wordt er 
zakelijk Spaans 

gesproken, Engels is 
geen probleem.

Verdiep je in de 
Colombiaanse 
geschiedenis, 

sport en cultuur.



Ondernemerstips van 
Nederlanders in Colombia.
1. Succes cases als basis voor verkoop
2. Neem een nieuwsgierige houding aan
3. Stel je beleefd op en bouw de relatie stapsgewijs uit
4. Neem je tijd, besluitvorming gaat er in Colombia 

wezenlijk anders aan te dan in Nederland
5. Maak gebruik van Nederlandse ondersteuning 

Bekijk hier het 
filmpje met 

tips van 
ondernemers



Meer tips.

Onderhandelen
• Houd er rekening mee dat in Colombia een 

mondelinge toezegging – in tegenstelling tot in 
Nederland - nog niets hoeft te betekenen.

• Zakelijke en financiële relaties wil je vanaf het 
eerste begin goed documenteren.

Contacten
• Grijp alles aan wat maar enigszins 

interessant lijkt. Via (Colombiaanse) 
contacten kom je vanzelf in een netwerk 
terecht wat voor je business gaat werken.

• Wanneer je in Colombia permanent zaken 
doet, moet je lokale vertegenwoordiging 
hebben. Houd hier rekening mee en ga op 
zoek naar een betrouwbaar persoon die het 
bedrijf kan vertegenwoordigen.

Registreren bedrijf
• Bedrijfsregistratie is niet iets wat je zelf wilt 

doen in Colombia. Laat jezelf goed voorlichten 
over het betalingsverkeer, de 
rechtsbescherming, het geven of krijgen van 
krediet, de rente en belastingtarieven, de 
royalty’s en patenten.

Evenementen
• Houdt alles wat vanuit de Nederlandse

ambassade en het Holland House Colombia 
wordt georganiseerd in de gaten en ga naar
sector specifieke beurzen

• Bezoek eens de 'afterworkborrel' Bogota.
Aanmelden kan via
afterworkborrelbogota@gmail.com

mailto:afterworkborrelbogota@gmail.com


Tips & verhalen van ondernemers…

Een dag uit het leven van 
Linda Breukers, 
waste management 
ondernemer in Colombia.

Ervaringen over zaken 
doen in Colombia.
Piet Stroet, export 
manager Bercomex.

5 ondernemerstips voor 
succesvol zaken doen in 
Colombia
Raymond van Buuren, 
LATAM Electude.

Meer 
ervaringen van 
ondernemers? 

Lees hier



Lokale ondersteuning in Colombia: 
Holland House Colombia
Jouw´one-stop-shop´in Colombia en hét 
verbindingspunt tussen bedrijven en organisaties in 
Nederland en Colombia. 

Een makelaarsfunctie tussen beide landen waarbij 
business development centraal staat. 

• Bijna 300 leden die een belangrijke bron van 
informatie en kennis vormen

• Samenwerking met de juiste partijen (overheden, 
sectorspecialisten en bedrijven) om de kansen voor 
het Nederlandse bedrijfsleven inzichtelijk te maken 
en te benutten

Of je nu start met een oriëntatie op de Colombiaanse 
markt, of reeds jaren actief bent, in elke behoefte kan 
het Holland House Colombia voorzien.

Hosten/organiseren/hulp bij 
Colombia gerelateerde 
evenementen

Community van 
Nederlandse 
ondernemers

Matchmaking

Inhuren van een 
medewerker op locatie

Sparringsessies 
en advies

Verhuur kantoorruimte

Jan Willem van Bokhoven
Directeur 

Holland House Colombia



Ervaringen van Nederlandse bedrijven 
met Holland House Colombia

“Holland House Colombia heeft 
Koninklijke Auping uitstekend 
geholpen in het vinden en opstarten 
van gesprekken met potentiële 
business partners in Colombia.

“Ik zie Holland House Colombia als:
A. ze leggen de connecties en
B. als een hele goede sparringpartner. 
Dat is heel waardevol!Cas Nieskens

General Manager 
Sana Commerce.

Justin Imhof
International Key Account 
Manager 
Koninklijke Auping bv.



Nuttige websites.

Bekijk een lijst 
hier alle 

dienstverleners

Voor bedrijven die willen 
investeren in Colombia

Overkoepelnde Kamer voor 
Industrie in Colombia met links 
naar brancheverenigingen.

Aankomende 
evenementen

Colombia 
pagina 



Over welke locatie mogen we 
jou meer vertellen?

New York

Chicago

Houston

San Francisco

São Paulo

Mexico-Stad

Buenos Aires

Bogotá

Panama-Stad

Santiago de Chile

Tanger

Caïro

Lagos

Nairobi

Guangzhou

Shanghai

Hongkong

Tokyo

Ho Chi Minh-Stad

Bangkok

Singapore

Kuala Lumpur

Jakarta

Dubai

N/Z AMERIKA AFRIKAAZIË

München

Antwerpen

Berlijn

Hamburg

Düsseldorf

Milaan

Kiev

Boekarest

Istanbul

Moskou

EUROPA

Parijs

Lyon

Manchester

Liverpool

Londen

Warschau

Mumbai

Seoul

Manilla

Dhaka

https://nlinbusiness.com/steden/san-francisco
https://nlinbusiness.com/steden/sao-paulo
https://nlinbusiness.com/steden/mexico-stad
https://nlinbusiness.com/steden/bogota
https://nlinbusiness.com/steden/panama-stad
https://nlinbusiness.com/steden/santiago
https://nlinbusiness.com/steden/guangzhou
https://nlinbusiness.com/steden/shanghai
https://nlinbusiness.com/steden/hong-kong
https://nlinbusiness.com/steden/ho-chi-minh
https://nlinbusiness.com/steden/bangkok
https://nlinbusiness.com/steden/kuala-lumpur
https://nlinbusiness.com/steden/jakarta
https://nlinbusiness.com/steden/dubai
https://nlinbusiness.com/steden/munchen
https://nlinbusiness.com/steden/antwerpen
https://nlinbusiness.com/steden/boekarest
https://nlinbusiness.com/steden/parijs
https://nlinbusiness.com/steden/londen
https://nlinbusiness.com/steden/warschau
https://nlinbusiness.com/steden/mumbai


One stop shop platform.

DIENSTVERLENERS
We helpen je om in 

contact te komen met 
de juiste partijen, 
zowel nationaal als 

internationaal.

VIRTUAL BUSINESS 
GATEWAY TO THE 

NETHERLANDS 
Voor buitenlandse 

bedrijven met 
interesse in NL.

ACADEMY
Spijker je kennis bij 
over internationaal 

zakendoen, met 
cursussen uit in de 

International Business 
Academy.

PUBLICATIES
Inspirerende verhalen 

van Nederlandse 
ondernemers die je 

voorgingen en 
marktrapporten.

EVENEMENTEN
Ontmoet 

ervaringsdeskundigen 
tijdens netwerkevents.

NL BUSINESS 
HUBS

Hubs in het buitenland 
ondersteunen je ter 

plekke en verwijzen je 
naar relevante 

partners.



Voor vragen of meer 
informatie, neem gerust 
contact op!

Jan Willem . Directeur Holland House Colombia .
www.hollandhouse-colombia.com

Lise . International Business Manager . 
lise@nlinbusiness.com . www.nlinbusiness.com

Scan de QR code 
of ga naar 

http://bit.ly/NL-
colombia

mailto:lise@nlinbusiness.com
http://bit.ly/NL-colombia

